Radek Netopilik, 100Mega Distribution:
Predevsim pro tfiletou zdruku na nase PC
HAL3000. U akénich PC nabizime zajima-
vé ceny sestav a moznost pfikoupeni OEM
softwaru za vyhodnéjsi cenu.

Josef Chvala, Acer Czech Republic: Partnefi
jisté dobfe védi, Ze Acer jako jedind celo-
svétova znacka nabizi produkty koncovym
zdkaznikim vyhradné pres prodejni kanal.
Maji tak jistotu, Ze jim konkurence p¥imo od
vyrobce nehrozi. Acer nabizi zdzem{ nadnd-
rodni spoletnosti, kterd vénuje maximdalni
usili vyvoji a designu novych produkta
a jejich snadnému a efek- '
tivnimu pouzivani. :
Produkty se vyrabé-
ji v tovdrnéch, které
maji certifikaty ISO,
a spliuji aktuélni
piisné ergonomické
a ekologické pfed-
pisy, jimiz se Fidi
legislativa EU.

Martin Wanke, AT
Computers: Soucdsti
PC a notebookl wvy-
rabénych AT

Computers je

vibec nejlevnéjsi
operaéni systém na trhu
- Microsoft Windows XP Media
Center Edition 2005 - tedy nejnovéjsi verze
domaéciho systému Microsoftu. O dalsi podpo-
fe, softwaru v cené, ¢i vybavé nasich fedeni,
se lze vice dovédét na www.atcomp.cz.

Radim Zavadil, BGS Levi Czech: Krome
samotného produktu nabizime prodejci i pod-
poru pii jeho reklamnich a marketingovych
aktivitich. Kazdy reseller mizZe vyuzit 1%
svého obratu realizovaného koupi PC Lynx
k propagaci a reklamé v regionu. Dalsi az 0,5%
muze ziskat jako loajalni prodejce v novém
vérnostnim programu Sprinter. Pro resellera,
ktery pracuje s pramérnou 10% mar#i, to
znamend az 15% bonus k jeho zisku.

Jan Vrchota, eD' system Czech: Akénimi
modely obou nagich znacek PC nabizime
uzivateli feSeni, ne jen samotny pocitac.
Jiny¥mi slovy fikdme, Ze pofizenim akéniho
modelu E LINK ¢i Gigamax zdkaznik zis-
kdvd vSe, co potfebuje pro prédci do skoly,
komunikaci s kamarady i $kolou, vyuku jazy-
ki, zpracovdni a pfehrdvani hudby i videa,
moznost tiskového vystupu a samozfejmé
i mnoho zazitkl spojenych s hranim poéi-
tatovych her.

Marek Némec, Fujitsu Siemens Computers:
Vyznamnym ditvodem je celkovd vyvdZenost
sestav a jejich bezproblémové fungovani.
Také $ife nasi nabidky a u profesiondlnich

Pro¢ by méli prodejci odehirat sestavy PC praveé od vas?

sestav moznost konfigurace na miru uspo-
koji kazdého.

Petr Tresl, PSG HP: Spolecnost Hewlett-
-Packard je spolehlivim dodavatelem celého
sortimentu vypocetni techniky,
ktery mad Sirokou sit autorizo-
vanych servisnich partneri.
Dodéva pritom vypocetni tech-
niku za zajimavé ceny, nabizi
individudlni konfigurace na
pfani nebo dodédvku do druhé-
ho dne
pfimo ze skladu
autorizovanych
distributora.

Jan Sola¥, Lenovo:
PfedevSim jsou
pocitace firmy
Lenovo spolehli-
vé. Ddle mohou
prodejci ziskat
vyssi marze diky
riiznym progra-
mum a slevam

pro obchodni

partnery (zpét-

né rabaty apod.).

e V neposledni

o

i o pomér-

né siroké port-

folio produkta, které jsou

skladem u distributorii, a tedy okamZzité
dostupné k prodeji zdkaznikovi.

Tomas Neuberg, Mironet:
Dodédvdme poéitac se zndmou
znactkou spojenou s tichym
provozem. Vyuzivime pfitom
vlastni technologie zaji§tu-
jici tichy chod. Vyhodni je
moZznost objednani sestavy
na miru, prodejci ziskd-
vaji zajimavé marze.

Martina Simon, SWS: Znacka Ergo je na
trhu sice krdtce, ale o to dynamictéji se roz-
viji. Nasim heslem Jsme jako Vy. Chceme
to nejlepsi! se maximdlné ridime a jedna-
me podle ného. Zdkaznik je pro nas alfou
a omegou, jeho pozadavkim jsme schopni se
flexibilné pFizpiisobit. Jde nejen o samotny
prodej, ale také poprodejni sluzby a servis,
ktery je zajistén vlastnim autorizovanym
servisnim stfediskem.

Jifi Kapounek, T. S. Bohemia: Diky tésné
spoluprédci s Intelem a Microsoftem nabizi-
me $iroké spektrum pocitact za opravdu vy-
hodné ceny a ve vysoké kvalité (ISO 9001,
ISO 14001). Autorizovani prodejci pocitadt
Barbone mohou navic ¢erpat marketingové
prostiedky na propagaci.

zdkaznika a v mnoha pfipadech i rychlos
doddvek.

Zcela zdsadnim parametrem je jejich zna
lost lokdlniho trhu, kterd umoZiiuje vytvd
fet a ndsledné proddvat zmiriované bundly
doplnéné o takové znacky a typy periferii
které jsou populdrni a na daném trhu za
dané. Pravé toto, v pripadé nadndrodnicl
znacek a velkych sérif PC, uréenych pr
vice trhi, nemusi vidy platit. Svétovi vy
robci jsou vSak naopak schopni nabidnou
u vybranych modeli a modelovych Fad pii
znivou cenu, kterd je schopna oslovit pfe
deviim urcity segment zdkaznika.

0d lokalniho guru ne

Jak bojovat proti ,domdcim kutilim®, ktef
jsou zcela jist& pfipraveni nabidnout vadin
potencidlnim zdkaznikim pocitac k back
-to-school za jesté lep$i cenu, s lepsimi pod
minkami apod.? KaZdy ho mdme ve svén
okoli. Ano, mluvime o domécich kutilech
ktefi se v pocitacich vyborné vyznaji a jsot
pfipraveni poéita¢ posklddat a rozchodit
nakoupit na néj pocitatové komponenty
a pfepalit si operacni systém,

Dd se néjak proti témto podnikavein
bojovat? Jak reagovat na dotaz rodiéi, kte
i pfijdou pro svou ratolest koupit poéitai
a cena se jim zdd trochu vysokd a jakc
argument pouZivajici vypis komponent
ktery jim z nékterého velkoobchodu s vy
pocetni technikou sestavil? Zdkaznik m:
vzdy pravdu! Jeho argumenty je tfeba pfi
jmout a akceptovat je, neznamend to v3ak
souhlasit se skute¢nosti, Ze domdci kutil je
nejlevnéjsi. Vstupni cena komponent je jer
jednim z mnoha parametri, které ovliviiyj
vyslednou cenu pocitace a spokojenost z
kaznika s jeho provozem. U ceny je tfeb:
zminit i to, Ze ndkupni cena komponen
u seriézniho distributora by méla byt prc
domdciho kutila vidy vy3si neZ pro resel
lera, jehoZ objemy ndkupt jsou vy3si.

Vydélejte na piileZitosti

Ukazuje se, Ze zdtijovy ndkup PC Zéky, resp
jejich rodi¢i, pfi ndvratu do skoly, je prc
vyrobce i prodejce opakovanou obchodn
prilezitosti. Jak svétovi, tak lokdlni doda
vatelé PC ji rddi vyhovi. Af uz vezmete oc
jakéhokoliv z nich, vydélite vice, protoZe
nemusite drzet sklad dila, nabidnete kva
litnéjsi zboZi a zdruku drzi oni.

V pfipadé, ze budete zdkaznikiim uméi
dobfe argumentovat, pak obchodni p¥ilezi
tost v souboji s lokdlnimi guru a domécimi
kutily neztratite. Navic, v pfipadé odbéru
PC predevsim od lokdlnich vyrobei, miZe

své koncové zdkazniky vzdy uspokojite. B

Leo$ Kalandra pracuje v BGS Levi Czech
jako marketingovy reditel @ manazer projek
tu Brave a Lynx
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